P4V: Corporate Venture

Building Generative Ai



Il Concetto P4Venture

Oltre la consulenza:
diventiamo i vostri
Co-Founder Tecnici

P4Venture ¢ l'unita dedicata all'attivita di
Corporate Venture Building .

A differenza del tradizionale rapporto
cliente-fornitore, P4Venture non si limita a
erogare servizi, ma si focalizza sulla creazione
concreta di prodotti digitali che la vostra azienda
intende lanciare nel proprio mercato di riferimento

La Mission: Unire la vostra Market Knowledge
(clienti, canali, dominio) con la nostra Tech
Excellence (Al Generativa, Team PhD).

Il Risultato: Nuovi stream di ricavi e asset
proprietari, non semplici slide strategiche.
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Il Modello di Business

Shared Risk, Shared Success
(Revenue Sharing)

La vera innovazione di P4Venture risiede nel
modello economico. Operiamo in modalita Revenue
Sharing con P4B.Al.

Partnership Reale: Condividiamo il rischio
d'impresa e l'investimento iniziale.

Allineamento Obiettivi: Il nostro guadagno e
direttamente proporzionale al successo
commerciale del prodotto che lanceremo insieme.

Sostenibilita: Questo approccio garantisce che
ogni prodotto sviluppato abbia un ROl misurabile e
un impatto economico concreto, validato dai
nostri economisti .
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Un Team Multidisciplinare di soli

Il prodotto viene costruito da un team d'élite. | profili di P4B sono tutti PHD o PHD candidate ,
supportati da una struttura multidisciplinare che copre ogni aspetto del ciclo di vita del prodotto.

Idea Generation: Identificazione di opportunita

Filosofia . . ’ "
non convenzionali e scenari futuri.

BT emia Impgct Ecgnomy: Definizione del Business Model
le misurazione del ROI.

Digital Design Al User Relation.: Progettazione UX/UI per
garantire lI'adozione da parte del mercato.

Al Architect POC Release: Sviluppo tecnico dell'architettura
Al e del prodotto (Proof of Concept).

Legal Compliance: Team dedicato per gestire

copyright, privacy e Al Act fin dalla
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Il Processo di
Co-Creazione

Dall'Idea al Mercato
B2B/B2C

P4Venture e strutturata per lanciare prodotti
digitali basati su Al Generativa destinati al
mercato B2B (Pubblico e Privato).
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Validation: I filosofi e gli economisti validano
l'idea rispetto al mercato target.

Prototyping: Gli ingegneri gestionali
mappano i processi hecessari , mentre gli Al
Architect creano il POC.

Launch: Il prodotto viene lanciato sfruttando i
canali commerciali della Corporate Partner.

Scaling: Gestione congiunta e ripartizione dei
ricavi (Revenue Sharing).
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Perché Scegliere
P4Venture?

| I Vantaggi Competitivi

De-Risking Tecnologico: Affidate lo sviluppo a una
Strategy House specializzata in Al, riducendo i
rischi di fallimento tecnico.

Time-to-Market: Grazie alla competenzainterna e
al modello integrato, passiamo dall'idea al POC
rapidamente.

Sicurezza Legale: Il supporto del team legal
integrato protegge il nuovo business in un settore
normativamente complesso.

Zero "Vendor Lock-in" Mentale: Essendo partner
in revenue sharing, il nostro interesse € che il
prodotto venda, non che il progetto duri all'infinito.

P4V: Corporate Venture Builder




Costruiamo il prossimo
standard di mercato

Cerchiamo partner visionari pronti a investire
in prodotti basati sul’AI Generativa.

Hai un asset di dati non sfruttato?

. Vuoi aggredire un nuovo segmento di mercato?

Parliamone. Valutiamo insieme se la tua idea
ha i requisiti per diventare una P4Venture.
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